
 You can be the best by THE BEST. 

TOP 10 TOP SALE: 10 Keys to Success 
 เคล็ดลับ 10 ประการ ของยอดนักขาย   

WHY must be this course? 
 เพราะ “การขาย” คือ “การสร้างรายได้ที่แท้จริง” นกัขายจงึเป็นคนสร้างรายได้ให้กบับริษัท ไมมี่อาชีพใด

ไมต้่องการการขาย ไมว่า่เป็น ขายสินค้า ขายบริการ หรือ ขายความเช่ือถือ ท่ีส าคญัเราเช่ือวา่ ไมว่า่ใครก็เป็นนกัขายได้ 
เพราะธรรมชาตขิองมนษุย์มีความเป็นนกัขายอยูใ่นตวั 

HOW to train? 

 จากประสบการณ์การขายมาตลอดชีวิต ท าให้เราสามารถค้นพบ เคล็ดลบั 10 ประการสูก่ารเป็นนกัขายมือ

อาชีพ อยา่งไมย่ากเย็น ด้วยรูปแบบการอบรมท่ีลงตวั  

- 4 ลกัษณะพิเศษขาองนกัขายมืออาชีพ 

- 3 ปัจจยัแหง่ความส าเร็จ 

- 3 ขัน้ตอนการพิชิตใจลกูค้าอยา่งยัง่ยืน 

WHAT about this course? 

 อปุสรรคและความท้าทาย จะกลายเป็นรางวลัของชีวิต เม่ือสามารถพิชิตเปา้หมายได้อยา่งตอ่เน่ืองจน
ความส าเร็จกลายเป็นปกติ 

 มีความเช่ือมัน่และศรัทธาในตนเองอยา่งแท้จริง 
 มีจิตวิญญาณของการขายอยา่งเป็นธรรมชาติ 

 มีแรงผลกัดนัภายในให้เกิดความกระตือรือร้นและไมย่อมแพ้ 

 สามารถสร้างยอดขายได้อย่างเป็นกอบเป็นก า 

 สามารถรักษาฐานลกูค้าของตนได้อยา่งเหนียวแนน่ 

 มีความสขุและสนกุกบังานขาย 

WHO should be trained? 

ถ้าคณุมีบางสิ่งท่ีต้องการให้คนอ่ืนซือ้คณุอยา่งง่ายดาย 

- ผู้จดัการฝ่ายขาย - พนกังานขาย 

- เจ้าหน้าท่ีแนะน าโครงการ 

- นกัธุรกิจ นกัลงทนุ 

- นกัขายอิสระ/ นกัธุรกิจเครือขา่ย 

- ตวัแทนประกนัชีวิต 

 



 You can be the best by THE BEST. 

รายละเอียดโครงการ 

ช่ือหลักสูตร  : TOP 10 TOP SALE: 10 Keys to Success 

ระยะเวลา : 1 วนั  (6 ชัว่โมง) 

จ านวนผู้เข้าอบรม : ไมเ่กิน 30 คน  

สถานที่ : โรงแรมทองธารา ถนนเจริญกรุง 

วิทยากร : อาจารย์แสงธรรม บวัแสงธรรม 

  The Best Speech Plus Training Center  

หัวข้อการอบรม 

1. Start with WHY 

2. หลักคิด พชิิตยอดขาย 

3. เทคนิคการหาตลาดและการเตรียมตัวเพื่อการขาย 

4. ความส าคัญของการนัดหมายและเทคนิคขายนัดอย่างชาญฉลาด 

5. ขัน้ตอนการขายอย่างมืออาชีพ 

6. ปิดการขายโดยไม่มีข้อโต้แย้ง 

7. เทคนิคการขายแบบไม่ขาย 

8. เทคนิคการพลิกข้อโต้แย้งเป็นโอกาสเพื่อขายเพิ่ม 

9. เคล็ดลับ 3 ช. ใครๆ ก็ขายได้ 

10. หลักคิด แนวระนาบ ทัศนคตทิี่จ าเป็นของนักขายมืออาชีพ 
 

ทกุหวัข้อผสมผสานไปด้วยการบรรยายและกิจกรรมอยา่งลงตวั 

 

  



 You can be the best by THE BEST. 

ตารางการอบรม 
 

ช่วงเวลา รายการ 
Section 1 

9:00-10:30 น. 
- ความส าคญัของการขาย 
- เสวนาภาษานกัขาย 
- 10 keys to Success  
- Start with WHY 

พกัเบรก 15 นาที 
Section 2 

10:45-12:00 น. 
- หลกัคิด พิชิตยอดขาย 

- กิจกรรม เทคนิคการมดัใจลกูค้า 

- เทคนิคการหาตลาดและการเตรียมตวัเพ่ือการขาย 
- ความส าคญัของการนดัหมายและเทคนิคขายนดัอยา่งชาญฉลาด 

พกัรับประทานอาหารกลางวนั 
Section 3 

13:00 – 14:30 น. 
- ขัน้ตอนการขายอยา่งมืออาชีพ 
- กิจกรรม Smart Sales 

- ปิดการขายโดยไมมี่ข้อโต้แย้ง 
- เทคนิคการขายแบบไมข่าย 

- เทคนิคการพลิกข้อโต้แย้งเป็นโอกาสเพ่ือขายเพิ่ม 

- กิจกรรม ทดสอบการพลิกข้อโต้แย้งเป็นโอกาส 
พกัเบรก 15 นาที 

Section 4 
14:45 – 16:00 น. 

- เคล็ดลบั   3 ช. ใครๆ ก็ขายได้ 

- หลกัคิด แนวระนาบ ทศันคติท่ีจ าเป็นของนกัขายมืออาชีพ 
- กรณีศกึษา และ แบง่ปันประสบการณ์การขาย 

- สรุป ถาม ตอบ ข้อสงสยั  
 


